“Sobreviviran las inmobiliarias que aguanten estos meses”

La familia Buitrago-Jiménez dice tener conocimiento de que ha comenzado su negocio en el mercado

> empresa familiar

iInmobiliario en un momento de desaceleracién, por eso apuestan por diversificar el negocio

A, B,

EMPRENDER EL CAMINO del tra-
bajo por cuenta propia es compli-
cado pero si en la ruta hay otros
obstaculos el trayecto se dificulta
todavia mas. La familia Bultrago-Ji-
menez decidid en 2005 abrir una
inmobiliaria. Era el afo dorado de |a
construccicn y del sector de la com
praventa de inmuebles, Unos me-
ses mas tarde, les esperaba la des:
aceleracion pero en este despacho
dicen no tenere miedo, £l director
gerente de esta empresa familiar,
José Buitrago, prefiere hablar de
“normalizacion de un negocio que
se habia tormada insostenible”. Es-
toles ha hecha dafio pero no les ha
herido de muerte, no tendran que
echar la persiana ya gue aseguran
gue el gjercicio de 2007 lo tienen

salvado. Las perspectivas para
2008 son buenas a pesar de gue
Buitrago Gestidn es una empresa
joven, tan sdlo tiene das afios. “Las
inrmobiliarias que soporten estos
momentas de incertidumbre en el
sector sobrevivirdn”, afiade el res-
ponsable de la empresa,

Los gue también les estdn ha-
ciendo dafio son kos corredoras que
sin garantias y de espaldas.a Ha-
cienda, afirman, facilitan la compra
Y laventa de inmuebles a cambio de
un pellizoo del pastel, José Buitrago
les llama con indignacion “vende-
dores ambulantes: no pagan im-
puestos pero perjudican a los que
trabajamos con todas las de |a key".

Cuenta Jose que desde el pri-
mer mamento no quisigron
arriesgar y prefirieron diversifi-
car el negacio. Ademds de venta
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JUNTOS. La familia Buitrago-Jiménez en la sede de su negocio

WICENTE VICENS

de inmuebiles, en su oficing ofre-
CEM Sequras y servicios financie-
ros variados, es esto lo que les
ayuda a sobrevivir. También les
estd ayudando en estos primeros
afios de trabajo que toda la plan-
tilla sea de la familia. Dice Ascen-
sign Buitrage, hija del propietaria
y administrativa, gue esto facilita
las cosas, la flexibilidad es mayar
con el trabajo vy asl se mejora la
gestion del negacio y se adquie-
re mas responsabilidad.

Esta familia s novel en el mun-
doempresarial, pero ha aterrizado
en el con algunas cosas claras, co-
ma que internet es fundamental
para un negocio. Segin cuenta Jo-
sé Buitrago consideraron igual de
importante adecuar la oficing que
hacer la web, los dos son canales
de venta. Durante la entrevista, una
llamada. Es un cliente de Malaga,
guiere que Buitrago Gestidn bus-
gue compradoras para un solar en
la provincia andaluza, El responsa-
ble de la empresa dice que “la red
es la mejor forma de ampliar ne-
gocio a cualguier lugar',



